PODSUMOWANIE KONFERENC(]I

Seminarium o niezwykle ciekawej i frapujacej tematyce odbyto sie 17 lutego 2016
roku w Sali +1 w kompleksie ,Centrum Gieldowe”. Funkcje organizatoréw spotkania
pt.. ,Finansowanie rozwoju poprzez emisje obligacji” mialo przyjemnos$¢ petnic¢
Stowarzyszenie Emitentow Gieldowych. Partnerami wydarzenia byli: Centrum
Gieldowe S.A. i PKF Consult. Seminarium sktadato sie z nastepujacych czesci:

e Dlaczego obligacje?

e Emisja obligacji w praktyce ( dyskusja panelowa)

e Koszty pozyskania finansowania poprzez emisje obligacji na podstawie
statystyk

e Relacje inwestorskie emitentoéw obligacji

e Notowanie obligacji na GPW

Podczas pierwszej czesci seminarium, zostaly zaprezentowane m.in.: korzysci
zwigzane z emisja obligacji (tj.: dywersyfikacja zrodel finansowania, efekt
marketingowy, splata wartosci nominalnej zwykle w koncu cyklu zycia obligacji,
mozliwo$¢ pozyskania finasowania przez branze niefinansowane lub niechetnie
finansowane przez banki). Ponadto Pan Prezes jJakub Bartkiewicz (Vestor Dom
Maklerski) zwrocit uwage na jedng z barier matej plynnosci korporacyjnych
instrumentow dltuznych notowanych na Catalyst - jest nig niewielka oferta papierow
o statym oprocentowaniu.

Podczas dyskusji panelowej pt.: ,Emisja obligacji w praktyce”, uczestnicy
przedstawili rozne aspekty prawne i organizacyjne procesu emisji. Wedlug Panelistéw
uplasowanie emisji moga ulatwi¢: odpowiednie przygotowanie do spotkania
z autoryzowanym doradcg, porzadek w dokumentacji, szczeros¢ w relacjach
z podmiotami wspolpracujagcymi w  organizacji emisji (biurem maklerskim,
autoryzowanym doradca, doradca prawnym, doradcg PR...), a takze rozpoznawalny
audytor. Podczas dyskusji panelowej zwrdécono réwniez uwage na zmiany w
standardach raportowania, ktére beda obowiazywac od 3 lipca 2016 r. W zycie wchodzi

bowiem unijne Rozporzadzenie MAR.



Pan Krzysztof Ciesielski przedstawit wyniki badania dotyczacego kosztow
pozyskania finansowania poprzez emisje obligacji. Z wynikéw badan wynika,
ze o poziomie marzy decyduje miedzy innymi jako$¢ emitenta.  Ponadto
nie zaobserwowano silnej relacji pomiedzy zabezpieczeniem obligacji a poziomem
marzy. Natomiast emisje o wyzszej wartosci cechowaly sie zwykle nizsza marza.
Obecnie najpopularniejsze sa emisje o terminie wykupu 3-5 lat.

Pan Prezes Piotr Biezuriski (NOBILI PARTNERS) podczas prezentacji pt.: ,Relacje
inwestorskie emitentéw obligacji”, zwrdcit szczegdlng uwage na koniecznosc
budowania przez emitentéw potencjalu zaufania. Moze to bowiem utatwi¢ pozyskanie
kapitatlu akcyjnego badz obligacyjnego w przysziosci, a takze przyczynic
sie do obnizenia kosztu jego pozyskania. Pani Paulina Jurek (NOBILI PARTNERS)
zaprezentowata wyniki badan dotyczace jakosci komunikacji pomiedzy emitentami
obligacji notowanych na Catalyst a nabywcami tychze papierow dluznych. Jako$¢
tej komunikacji pozostawia wiele do zyczenia (np. nie wszyscy emitenci maja zasoby
internetowe dedykowane obligatariuszom, czesto brakuje réwniez informacji
o cztonkach zarzadu i rady nadzorczej emitentdw, a takze informacji o wyniku badania
przez biegltego rewidenta).

Podczas ostatniego wystapienia pt.: ,Notowanie obligacji na GPW”, Pan Bartosz
Kula (GPW w Warszawie) przedstawit procedure dopuszczania obligacji do notowan
na Catalyst.

Seminarium zorganizowane przez SEG, umozliwilo spojrzenie na obligacje
korporacyjne z szerszej perspektywy zaréwno emitentom, organizatorom emisji,

bankom, inwestorom indywidualnym i instytucjonalnym, audytorom jak i ksiegowym.
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