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A QGPW ipomsme kdpw

DROGA NA GIELDE W PRAKTYCE

PROCEDURY, ZASADY, OBOWIAZKI EMITENTA
NA RYNKU REGULOWANYM

7 pazdziernika 2015 roku
Sala KDPW, ul. Ksigzeca 4, VI p.

10:00 - 10:15  Rejestracja uczestnikdw i kawa powitalna

10:15-10:20 Otwarcie konferencji
Mirostaw Kachniewski, Prezes Zarzgdu, Stowarzyszenie Emitentdw Gietdowych

10:20-10:40 IPO A.D. 2016: makroekonomia, koniunktura gietdowa i oczekiwania inwestoréw
e Wejscie na gietde - czy warto? Dla ktérych spoétek gietda to dobre rozwigzanie?
¢ Kiedy debiutowad? Jak koniunktura gietdowa wptywa na proces IPO?
e (Czego oczekujg inwestorzy? Spojrzenie na oferte publiczng oczami zarzadzajacego
funduszami

Adam tukojé, Portfolio Manager, Skarbiec TFI

10:40-11:00 Zanim wejdg doradcy - jak zorganizowac sprawny proces IPO?
Rafat Zdon, Wiceprezes Zarzgdu, PCC Rokita

11:00-11:25 Aspekty prawne przygotowan do IPO
* Prospekt emisyjny — sacrum i profanum
e Przygotowanie spétki do oferty publicznej zdaniem doradcy prawnego
e Akcja— nowy towar spotki publicznej
e (Czego od spotki publicznej oczekujg inwestorzy

Marcin Marczuk, Partner, Prof. Marek Wierzbowski i Partnerzy - Adwokaci i Radcowie
Prawni

11:25-11:40 Przerwa kawowa

11:40-12:05 Sprawozdania finansowe, sprawozdania pro forma i prognozy - wspétpraca z
audytorem
e  Ustalenie zakresu oraz formy historycznych informacji finansowych prezentowanych w
prospekcie
o Okres objety historycznymi informacjami finansowymi
o Podmiot/grupa ktérych informacje finansowe sg wymagane w prospekcie
w kontekscie ztozonej informacji finansowej oraz przejecia odwrotnego

o Standardy rachunkowosci obowigzujgce emitenta
o Termin aktualnosci historycznych informacji finansowych

e Srédroczne informacje finansowe

e Informacje finansowe proforma

e Uwiarygodnienie prognoz

Mariusz Kucinski, Partner, Wiceprezes Zarzqdu, PKF Consult



12:05-12:30 Dom maklerski jako organizator procesu przygotowan do IPO
Jarostaw Ostrowski, Dyrektor Zarzqdzajgcy ds. Emisji, DM Ventus AM

12:30-13:00 Komunikacja spotki przed, w trakcie i po debiucie zgodnie z przepisami Market Abuse
Regulation
e Podstawy systemu compliance w spétce gietdowej
e Identyfikowanie, analiza i raportowanie informacji cenotwdrczych
e Sankcje na spotke, zarzad i rade nadzorczg oraz jak przygotowac sie, by zapewnic
bezpieczenstwo

Piotr Biernacki, Dyrektor Strategiczny, Stowarzyszenie Emitentow Gietdowych

13:00 - 13:25  Skuteczna sprzedaz akcji dzieki efektywnej akcji promocyjnej

,Akcja promocyjna”, czyli?

e  Kluczowe sktadniki sukcesu promocji publicznej oferty sprzedazy akcji

e Jak racjonalnie zaplanowa¢ budzet na marketing oferty

e Dziatania ponadstandardowe - warto czy nie warto?

e |PO to dopiero poczatek. Wstep do relacja inwestorskich i komunikacji korporacyjnej
spotki notowanej na GPW

Piotr Biezunski, Prezes Zarzqdu, NOBILI PARTNERS

13:25-13:40 Przerwa kawowa

13:40 - 14:05 Rola KDPW w zyciu spétki notowanej na gietdzie

* Rejestracja papierow wartosciowych
¢ Obstuga zdarzen korporacyjnych i operacji na papierach wartosciowych
e Udziat KDPW w WZ spétki gietdowe;j

Krzysztof Otdak, Dyrektor Dziatu Operacyjnego, Krajowy Depozyt Papierow
Wartosciowych

14:05-14:35 Wtasciwe przygotowanie prospektu emisyjnego
Tomasz Zwolinski, Naczelnik w Departamencie Ofert Publicznych i Informacji
Finansowej, UKNF

14:35-15:00 Dofinansowanie debiutu gietfdowego ze srodkéw unijnych
Michat Banka, Dyrektor Departamentu Wsparcia Instytucji Otoczenia Biznesu, PARP

15:00 - 15:30  Jak zosta¢ spétka notowang na GPW?
e Warunki dopuszczenia do obrotu
e Zasady dobrych praktyk

Janusz Sochanski, Gtdwny Specjalista w Dziale Emitentow, Gietda Papieréw
Wartosciowych w Warszawie

15:30-16:00 Lunch



